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PEAK PARTNERS

Peak partners
lance un nouveau fonds de fonds spécialise :
MONT BLANC SELECT

Peak Partners, le spécialiste en investissements alternatifs de niche basé a
Geneve annonce le lancement au 1*" juillet 2006 d’'un nouveau fonds de hedge
funds spécialisé dans les stratégies d’Asset Based Lending (ABL) et autres
stratégies actives dans le domaine des préts collatéralisés.

Mont Blanc Select investit dans des fonds spécialisés dans des structures
collatéralisées ou les actifs sont utilisés comme garantie. L'avantage principal
de ces stratégies réside dans le fait d’étre peu, voire méme pas du tout,
dépendante des fluctuations des marchés secondaires en cas de réalisation des
actifs.

Ernesto Prado, Chief Investment Officer de Peak Partners et gérant du fonds
ajoute:

« Nous investissons avec succes depuis maintenant plus de trois ans
dans ces stratégies. Au cours de cette période, les rendements ont non
seulement été tres réguliers avec une volatilité extrémement basse,
mais ils affichent en plus des corrélations nulles, voire négatives, avec
les autres stratégies alternatives.

Toutefois, il est important de noter qu’investir dans ce type de hedge
funds requiert a la fois une connaissance trés approfondie des
différentes stratégies et un processus de due diligence extrémement
rigoureux couplé a une bonne appréciation des risques sous-jacents. »

Mont Blanc Select est la premiére SICAV Partie Il de droit luxembourgeois
spécialisée dans ce type de stratégies. Le fonds, disponible en dollars US, Euro et
francs suisses, vise un rendement annualisé net compris entre 8% et 12% avec
une tres basse volatilité et une corrélation tres faible, voire négative, aussi bien
avec les marchés traditionnels qu’avec les autres stratégies alternatives. Le
portefeuille sera largement diversifié a travers différentes stratégies d’ABL et
d’autres stratégies actives dans le domaine des préts collatéralisés.

Au sujet de Peak Partners :

Basée a Genéve en Suisse, Peak Partners est une société spécialisée dans la
gestion de fonds de hedge funds de niche pour une clientéle institutionnelle
sophistiquée. La société, qui emploie une équipe hautement qualifiée de
professionnels de I'investissement, gére la gamme de fonds de hedge funds
Mont Blanc ainsi que des mandats dédiés spécialisés pour la clientele
institutionnelle.

Pour davantage d’'informations : www.peakpartners.com
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Au sujet d’Ernesto Prado :

Avant de rejoindre Peak Partners, Ernesto Prado était directeur exécutif chez
Harcourt Investment Consulting a Zurich, ou il était notamment responsable du
pble Fixed Income, Macro et Crédit. Avant cela, Ernesto a travaillé auprés de
Salomon Brothers a New York ou il commence en tant que trader sur les dérivés
de taux dans le groupe d’arbitrage. En 1998, il s’occupe de la restructuration des
différentes expositions de la banque au fonds LTCM dans des conditions de
volatilité extréme. Par la suite, il rejoint I'équipe de Stuctured Credit Trading ou
il devient responsable du book de convertibles et d’instruments equity-
linked. Avant de rejoindre Salomon, il était trader chez Fidelity Investment a
Boston au sein du groupe de Program Trading. Ermesto Prado a commencé sa
carriere a Serfin Securities a New York, I'un des plus importants brokers
spécialisés sur I’Amérique latine ou il devient Directeur en 1995.

Ernesto est titulaire d’'un MBA de la Stern School of Business de New York, d’'une
maitrise de mathématiques appliqués de I'Université de New York et d’'un DEUG
A de Mathématiques de I'Université d’Aix en Provence — Marseille.
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